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(     = experiencia, olfato, tradición, visión, opinión, ego…)

a una empresa data driven
Pasar de una empresa     -driven...

*

*



No tiene propietario
La empresa es propietaria del dato

El dato es un activo vital de la empresa

Nuestro punto de vista



Reclasificación asistida de gama.

Previsión de stocks.

Previsión de la demanda.

Price scraping and pricing scenarios.

Detección de necesidades potenciales de cliente.

Identificación de proyectos y necesidades.

Optimización operaciones logísticas.

Best next product to buy.

Análisis de cabeceras de góndola.

Análisis de estado de ánimo.

Detección de fraude.

Modelo predictivo de afluencia a tienda

Modelo predictivo de reaprovisionamiento.

Análisis de patrones de comportamiento en tienda.

Análisis de patrones de comportamiento Web.

Análisis combinado ON/OFF.

Análisis mix producto.

Análisis composición de carrito.

Iniciativas y proyectos
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Por oficio
Y si es necesario por dirección de negocio

Organización matricial de doble dependencia (jerárquica y 
funcional) que depende directamente como staff funcional 
del Director General (CEO). 

El equipo se forma por perfiles multidisciplinares y trabaja de 
forma transversal dentro de todas las áreas de la compañía 
(MKT, COMPRAS, FINANCIERO, LOGÍSTICA, RRHH). 



Arquitectura de Sistemas (Macro)



Arquitectura de Sistemas (Macro)



Tipología de datos accesibles
Listado de Hogares y Clientes

Listado de Empresas y Contactos

Datos de Contacto: Email, Teléfono, Dirección Postal

Características de la Vivienda: Principal/Secundaria, Tipo de vivienda 

(Horizontal/Vertical), Propio/Alquiler, Superficie, Terraza, Jardín, Piscina, 

próxima mudanza

Características del Cliente: Sexo, Edad, Nº de Hijos, Idioma de Contacto, 

Profesión, Aficiones a Jardinería, Bricolaje, Decoración y/o Construcción

Características de la Empresa: CIF, Nombre Empresa, Actividad econ.

Suscripciones Web: Newsletters, Tienda OnLine, Comunidad

Listado de Clientes suscritos al Programa de Fidelidad, Tarjetas 

Movimiento de Puntos y Saldo disponible

Cheques Emitidos y Uso

Planes de Clientes suscritos: Pack Estrena y Pack Renueva

Transaccional de Presupuestos, Pedidos y Boletines de Venta Transaccional 

de Ventas, Descuentos y Forma de Pago

Artículo, Tienda, Sección, Marca, Promoción, etc

Pedido, Emisión de Factura o Tienda OnLine

Stock Artículos en Tienda

Pólizas y Boletines de Venta

Transacciones realizadas en Tienda y OnLine

Distancia a Tienda

Buzoneo Folletos

Aperturas Competencia

Geoposicionamiento, Sección Censal, Tipo de Vivienda, Año de 

Construcción, Ático, Piscina, Superficie Interior y Exterior, Renta Media 

Zona, Ratio Habitantes

Datos climatológicos



¡Muchas gracias!


