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BUSINESS INTELLIGENCE | 'EVOLUZIONE DELLE APPLICAZIONI

Previsioni piu sicure con la piattaforma Sas Forecast

il software del gruppo Usa, leader nella business intelligence, punta
ai comparti Gdo e finanza, ma anche al farmaceutico ed enti pubblict

MASSIMILIANO MALANDRA mente le vendite di prodotti sul- demografici ed economici analiz-
T o . la base della stagmnahta del  zando contemporaneamente mi-

ATif cambiamenti nei comportamenti lioni di serie storiche. Secondo
ZI?; %%E; 11iam I\E ;aégnaip;ilzz_ d’acquisto dei clients, delle diffe- 1'Amr Research, una societa di

71011 chie trovano anpm riscon-  LCHLS territoriall, rapPresendti analisi con sede a Boston, 1 me-
tro nella vita di tutti i glorni, La 0 vantaggio competiivononda g, e aziende che migliorano le
business intelligence aiuta cosi P2 Equesto SCEMDE}PDSP pravisioni sulla domanda hanno
sempre piti le scelte umane ma- z“ﬁfz piu 1e§e11te patialors ; ura diminuzione del 15% del li-
nageriali, fornendo elementi di  '° mzataldad as (la digflemu vello di scorte in magazzino, un
supporto e semplificando i pro- SO WAL BATEl DO em].le °  armento del 17% del numero di
cessi decisionali, Un mercatp Scluziom di business intelligen- o qin; yaintati in maniera preci-
che, secondo -Gartner, a fine ce), Forecast Server, che strvol- oo ina riduzione del 35% del
2006 varra 2,9 nha_rdldldella:i ge non solo a operatori della tempo che intercorre tra 1 emis-
(piu 6% rispetto al 2005) e 3mi-  Gdo, ma anche altri settori: quel-  sione della fattura e 1 pagamen-
liardi nel 2009 Un suo campo dl 1o finanziario (banche e istitut fi- to della merce. «Le soluziont di
espansione ¢ rappresentato da panziari che possono program- business intelligence che guar-
tutto quaﬂta 1T phﬂﬂ.l a.ppllcamo— nare i ﬂ11551 di cassa, preve,dere dz1to solo al p-’:’:lSSat{] sono obsole-
ne di sistemi statistici. Inl questa esattamente g]_l schemi di utliz- te - dice Walter Lanzam, diretto-
settore, ormai, il supporto tecno- zo dei distributor automatici e . re marketng Sas Italia - Sas Fo-
logico e fondamentale. La possl-  stmare il pgtenzLale e i budget recast Server € in grado di analiz-
bilita di processare milioni dida-  difiliali, agenzie e canali}; I'indu-  zére contemporaneamente mihio-
f1 gestendo lintero Processo d1  striale eil farmaceutico (che DOS- ni di sere storiche, effettuare
forecasting e riuscendo a mighio- sono trarre notevole vantaggio P! evisiom velocl e tempestive
rare 'accuratezza delle previsio- pell'anticipare la domanda e pia- grazie ad un’interfaccia sempli-
ni costitiscono dei fattori chia-  nificare la produzione e le scorte  ¢€: questo permette di stimare,
ve. A esempio, nel campo della  di magazzino). Senza dis entlca- adl esempio, gh effetti futuri di
grande distribuzione: qui la pos- re il settore pubblico, che puo €veny, festivita, condizioni mete-
sibilita di prevedere automatica- prevedere I'andamento di flussi 02 ologiche, promozioni».
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